A Verhandlungssituationen

B Schwierigkeiten bei Verhandlungen

A Eine Verhandlung tiber interne Vereinbarungen vorbereiten
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Eine Verhandlung tiber interne Vereinbarungen fithren

Gesprachsstrategien fur Verhandlungen bestimmen
Eine Verhandlung tiber berufliche Veranderungen vorbereiten

Eine Verhandlung tiber berufliche Veranderungen fiihren
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Verhandlungsfiihrung und Verhandlungsergebnisse auswerten

Eine Verhandlung zwischen Lieferanten/Herstellern und Kunden vorbereiten
Uber ein Angebot verhandeln

Verhandlungsfiihrung und Verhandlungsergebnisse auswerten
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Mit Kunden und Lieferanten des eigenen Unternehmens verhandeln

A Eine Verhandlung zwischen Geschaftspartnern und -partnerinnen vorbereiten und fiihren
B Verhandlungsfiihrung, Verhandlungsergebnisse und Verhandlungsstil beurteilen

C Mit Geschaftspartnern und -partnerinnen des eigenen Unternehmens verhandeln
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Schriftliche Ausfiihrung von Aufgaben: Dort, wo der Platz fir Arbeitshlatter im Buch selbst nicht ausreicht und

Sie auf ,freiem Papier” arbeiten sollten, sind entsprechende Tabellen oder Schreibfelder nur angedeutet.



