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4.2.3 Übertragung des Projektes an den Lieferanten . . . . . . . . 20
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12 Übersicht Checklisten . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 121
12.1 Projektmanagement-Workflow . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 121
12.2 Requirements-Workflow . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 122
12.3 Lieferanten- und Vertrags-Management . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 125
12.4 Construction . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 126
12.5 Testing . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 126
12.6 Change- und Configuration-Management . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 127
12.7 Infrastruktur . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 128

Literaturverzeichnis . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 129

Sachverzeichnis . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 131


